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岡山県中小企業診断士会
ものづくり企業研究会

副代表　北川　健介 氏

＜講師＞
岡山県中小企業診断士会
ものづくり企業研究会

代表　亀山　友一郎 氏

＜講師プロフィール＞

日程

場所 産業振興ビル３Ｆ会議室（玉野市築港 1-1-3）  ※駐車場有

「自社の損益計算書と製造原価報告書をご持参いただくと理解度が深まる」と
いうのが当セミナーの特徴ですので、可能であればご持参ください。
もちろんこれらをお持ちいただかなくとも、サンプルにてご説明いたします。

持参物

定員 １５社

１１月２７日（水）　１４時～１６時

大分県　別府市出身
経歴
　大分県立別府羽室台高校卒業（第 3期生）
　大分大学工学部卒業
　三菱自動車工業株式会社入社
　　生産技術部配属（工場計画・塗装技術・溶接技術）
　　ISO14001 地区事務局（環境法令・緊急時対応）
　　環境地区責任者
資格
　経済産業大臣登録　中小企業診断士
　ISO14001 審査員補
   ３級ファイナンシャルプランニング技能士

＜講師プロフィール＞

参加費
: 無料この先、儲かる気がしないと感じている。

今まで何をやっても成果が出なかった。諦めてしまう前に！
本セミナーにて利益 2倍と満足度も 2倍！
利益を増やすことが出来る成功事例が聞ける！専門家からの
アドバイスもあり満足度も 2倍に！！

製造業に精通した岡山県中小企業診断士会「ものづくり企業研究会」16名が、
考えて考え抜いたセミナーがものづくりの町玉野でついに開催決定！

ものづくり企業全力サポート!
利益２倍セミナー

製造業の経営者・役職員・経理担当者向け

～何をやれば利益が２倍になるか～をプロ集団が徹底解説!

1977 年兵庫県相生市生まれ。
経歴
　岡山大学卒業後、アウトドア関連の小売業にて販売
　員から経営者までを経験。
　その後、製造業 ( 金属加工 ) にて製造、品質管理業
　務に従事。
　2020 年に中小企業診断士登録。
　ものづくり企業を中心に事業計画の策定支援や現場
　改善の指導を行っている。
資格
　経済産業大臣登録 中小企業診断士
　事業承継アドバイザー (BSA)
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事業所名

所 在 地

TEL

FAX

従業員数

参加者氏名
役職（　　　　　　　　　　　　） 役職（　　　　　　　　　　　　）

持参物の可否（損益計算書と製造原価報告書）

業種商工会議所の会員の有無　□会員・□非会員人

※申込書にていただいた情報は、玉野商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用する他、研修会参加者の実態調査・分析のために
利用することがあります。

「ものづくり企業全力サポート！利益2倍セミナー」
受講申込書

持参できる　・　持参できない

参加者氏名

お申し込み方法 下記申込書に必要事項をご記入いただき FAX いただくか、
上記問合わせのメールにてお申し込みください。

お問合せ先 玉野商工会議所 金融課（担当：近藤、金澤）
TEL.0863-33-5010

E-mail:kondou@tamanocci.jp

本セミナーの特徴

具体的改善事例を一部紹介

① 基本的な管理会計により自社の傾向分析をプロと一緒に参加者自らが行ってみる
② 自社にあった改善策が本講義で発見できる、黒字化や利益倍増の具体的な数値を
　 割り出しシミュレーションしてみる
③ 当研究会よりメイン講師の他に補助講師も派遣し参加者の皆様をセミナー後も親
　 身にサポート！

当研究会にご協力頂いた企業の中から一部の改善事例をご紹介します。

　A社の事例：
　　経営理念・方針を打ち出して社員の一体感
　でモチベーションアップを図り、他社がマネ
　できない差別化製品の打ち出し。必要な設備
　投資と社員の技術・技法力アップを図り、技
　術情報のデータベース構築を行った。その結
　果、業界で噂となり引合増加により事業拡大
　となった。

　B社の事例：
　　材料の１種類あたり仕入の拡大により仕入
　単価減と、販売数量増加によるロス低減を行
　い変動費率の低減。ブームを捉えた高付加価
　値化で強気の価格設定で売上増加と、通販の
　拡大により固定費削減に伴い利益拡大となっ
　た。


